
マッキニー ・ ロジャーズ
会社案内



マッキニー・ロジャーズは

・顧客企業の戦略を実戦行動に転換します。

・顧客企業の社内組織に明確さと連動を徹底します。

・顧客企業の業績向上を実現します。



独自の方法論

マッキニー・ロジャーズの独自性は、会社の「要」に支援業務を絞っていることにあります。

上記の「要」に絞った支援を通じて、「人材が戦略を理解し」、「人材が行動を起こし」、「情報が行動を啓発し」、
「情報が戦略に反映される」企業への転換を実現します。その結果、戦略が行動に落とし込まれ、個々の人材
が情報から的確に判断・対応する組織が構築されます。

マッキニー･ロジャーズの方法論により、顧客企業はこの四つの要素の連動を確立し、業績向上を実現します。
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ミッション・リーダーシップTM

簡潔な言葉は記憶される
記憶された言葉は実行できる

ミッション・リーダーシップTMは英国海兵隊特殊部隊の戦略遂行理論をビジネスに応用して開発されました。複雑かつ
変化の激しい戦場で、兵士一人ひとりが自己の使命を明確に理解し、高い士気を持って戦闘に臨む為に確立された
理論は、ビジネス界でも高い評価を得ています。ミッション・リーダーシップTMには、複数の付随する方法論が含まれ
ます。

ミッション計画は、戦略を簡潔で明確な言葉で表し、組織に理解させる方法論です。

ミッション分析は、戦略を簡潔な指示として個人に落とし込み、同時にその全体像を組織全員が共有する方法論です。

ミッション演習は、戦略の遂行計画を時間軸を縮めて実験し、最終確認作業を行うオンライン・ツールです。

ミッション支援は、遂行時の障害に対応し、問題の特定・分析から、対策の立案・実行をする方法論です。

ミッション行動は、戦略遂行に不可欠な、個々人の高い士気と、組織としての連動力を実現する方法論です。

ミッション・ダッシュボードは、上記の方法論の導入を支援するソフト
ウェアです。ミッション・ダッシュボードは、戦略の進捗確認を可能に
し、問題の特定・分析から対策の立案に至る個々人の行動を、「指
示待ち」から「先取り」へと変革します。



世界に広がるクライアント

顧客と共に変革に取り組む当社の実績は、クライアント企業から
高い評価を得ています。
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